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Resumen. El Derecho societario tiene funciones principalmente eco-
nómicas; busca dotar de instrumentos jurídicos a la organización colec-
tiva de la actividad económica. La presente obra ofrece una exposición 
sistemática de estas funciones, y de sus efectos y limitaciones. Analiza los 
fundamentos y efectos económicos del Derecho societario, con foco en 
las particularidades del Derecho argentino y latinoamericano. Expone 
el fundamento contractual de las organizaciones societarias y los límites 
que existen para las negociaciones contractuales en esta materia. Estudia 
las figuras societarias como elementos para la organización empresarial, 
analizando sus limitaciones prácticas. Considera las consecuencias lega-
les y económicas de las peculiaridades de los sistemas jurídicos latinoa-
mericanos, en esta materia. Un libro útil, por tanto, para profesionales 
del Derecho y para todos los interesados en las ciencias económicas y de 
la administración.

Palabras clave. Sociedades, análisis económico del Derecho, con-
tratos, autonomía de la voluntad, gobierno corporativo, responsabili-
dad limitada, administración societaria, mercados de capitales, oferta 
pública, socios, fiscalización societaria, negociación contractual, infor-
mación.


